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文：小意

广汽埃安UT super于2025年11月9日正式上市，电池租用购车价4.99万元起，整车购买

价8.99万元起。这款由广汽集团、京东与宁德时代三方联手打造的纯电小型车，以其核心的

换电能力和长续航为主要亮点。新车搭载宁德时代提供的54.04千瓦时磷酸铁锂电池，官方

公布的续航里程为500公里。其特点是支持99秒极速换电，旨在解决纯电用户的补能焦虑。

车辆轴距达到2750毫米，旨在提供越级的车内空间。埃安UT super将通过京东平台进行销售，

它的上市将为10万级纯电市场带来一个新的选择。

一、外观/内饰/配置简述

1、外观设计

AION UT最低售价：6.68万起最高降价：0.30万图片参数配置询底价懂车分3.38懂车实测空

间·性能等车友圈1.6万车友热议二手车5.78万起 | 17辆

埃安UT Super基于现款埃安UT打造，整体造型延续了家族化设计，但在细节上做了针对

性优化。前脸保留封闭式格栅和圆润风格，大灯组采用熏黑处理，内部集成19颗3瓦大功

率LED灯珠，搭配"田"字型日行灯，点亮后辨识度较高。下包围的三段式设计与四点矩阵雾

灯相呼应，增强了运动感。车身侧面变化较小，采用半隐藏式门把手降低风阻，配备16英寸

多幅轮毂（规格215/60 R16），主打舒适与静音。新车车提供莫奈紫和香榭米两种外观配色，



可选不同风格车衣。车尾主要调整是垂直布局的熏黑尾灯，内部采用点阵式光源，后包围的

黑色保险杠集成扁平雾灯，并隐藏了换电接口盖板。尺寸与空间与普通版一致，长宽高分别

为4270/1850/1575毫米，轴距为2750毫米。后排腿部空间达905毫米，前排座椅支持放平，

可形成临时休息空间，实用性较强。

2、内饰设计

内饰布局与普通版相似，以简约实用为核心。双辐式多功能方向盘、悬浮式8.8英寸液

晶仪表和14.6英寸中控屏保留家族风格。新增低饱和色系内饰和哑光饰条，弱化了塑料感，

提升座舱高级感。怀挡换挡设计释放了中央储物空间，座椅支持主驾电动调节，并采用环保

织物材质。核心配置升级主要包括：华为云车机，支持语音控制和OTA升级，优化车机流畅

度。倒车哨兵模式：全系标配，在探测到障碍物时刹停，减少新手刮蹭风险。540度全景影

像：搭配外后视镜加热功能，提升雨天和窄路安全性。后排空调出风口等未缺席，达到10万

级车型主流水平。与普通版相比，UT Super标配蓝牙钥匙、热泵空调（优化冬季续航），同

时保留快充（30%-80%充电需26分钟）和慢充功能，避免单一依赖换电。

3、动力续航



动力系统沿用普通版的100千瓦电动机，最大功率136马力。电池组升级为宁德时

代54.04千瓦时磷酸铁锂电池，CLTC工况续航达500公里，较普通版（330公里/420公里）显

著提升。

核心亮点是换电能力：99秒极速换电：采用宁德时代巧克力电池技术，远超传统快充

（30分钟以上）。可充可换可升级：支持车电分离模式，用户可选择买断电池或租赁方案。

补能灵活性：保留快充/慢充功能，避免换电站不足时的续航焦虑。实际续航方面，500公里

为CLTC工况，根据电动车普遍折扣，高速场景续航约350公里（七折），市区通勤可满足一

周两次换电需求。动力性能偏向家用，100千瓦电机加速表现平顺，适合城市通勤而非激烈

驾驶。

4、价格销售模式

销售创新：用户通过京东线上预约试驾、订购车辆，并可选购车载配件与养车服务套餐，实

现"线上下单、线下提车"，减少经销商环节降低成本。政府补贴：京东整合平台及地方补贴，

针对A0级车型补贴金额均在千元以上。与竞品对比，UT Super起售价低于蔚来萤火虫，与吉

利星愿、比亚迪海豚等相当，但换电功能构成差异化优势。

5、售后与补能网络

售后保障由三方协同：广汽负责整车质保，租电版电池由宁德时代提供"只换不修"，其

余三电系统享受广汽质保。京东整合超3000家养车门店和4万家合作门店，承担部分保养服

务。

补能网络是成败关键：宁德时代目前已建设近1000座巧克力换电站，覆盖全国2/3城市，目

标10公里内可达。2025年底计划增至5000座，2030年远期目标3万站，通过生态合作模式推

进。当前换电站主要集中一二线城市，三四线覆盖不足。



埃安UT Super的核心竞争力在于将换电技术普及至10万级市场，结合500公里续航、越

级空间和实用配置，精准切入城市通勤场景。劣势是换电站网络初建、辅助驾驶能力弱。UT

Super代表了产业协同创新的方向——京东的用户洞察、广汽的制造标准、宁德时代的换电

技术共同打造"好车不贵"产品。其成功不取决于单一配置，而是整体生态：换电站密度决定

用户体验。若换电站建设如期推进，这款车有望成为"国民好车"标杆；若生态推进迟缓，则

可能困于初期覆盖不足。

二、产品力简析

关于埃安UT super哪个选择性价比高，从以下几个方面来评估哪个版本符合你的需求：

埃安UT super支持电池"可充可换、可租可售"，租赁方案能显著降低购车门槛，但长期

使用下来总成本需要你算一笔账。

在以下情况下，租电方案可能更适合你：

预算非常紧张：如果你手头现金有限，租电方案能让你用不到5万元的价格开走新车，

极大降低了拥车门槛 。热衷尝试新技术：如果你认为电池技术在未来几年会有巨大进步，

租电可以让你在后续通过换电，无感升级到能量密度更高、性能更好的新电池，无需承担旧

电池贬值的损失 。生活在换电站覆盖区：你家或常用路线周边已经有或即将建设宁德时代

的巧克力换电站，能充分利用99秒极速换电的便利 。

在以下情况下，整车购买可能是更经济的选择：

计划长期持有车辆：如果你打算这辆车开很多年（例如超过6-8年），那么一次性买断

电池，避免长达数年的月租支出，从长远财务角度看通常更为划算。重视资产完全权：你希

望车辆是完全属于你自己的资产，不喜欢每月支付租金的感觉。用车频率不高：如果你每年

行驶的公里数不多，那么租电方案下，每公里摊销的电池成本会相对较高，整车购买的优势

就更明显。

你可以做一个简单的计算。用整车购买价减去租电购车价，得到一个差价（例如8.99万

- 4.99万 = 4万元）。再用这个差价除以每月的电池租金，就能得出一个大致的"回本"年数

（约8年）。如果这个年数远低于你的计划用车年限，那么整车购买更划算；反之，则租电

在财务上更有吸引力。

此外，对比吉利星愿、MG4、比亚迪海豚等同级车型，它主打的 “换电” 功能，使其

在同级别小车中成为了一个独特的存在。它的换电模式能从根本上解决充电等待时间，尤其

适合充电不便或时间宝贵的用户。京东的销售和售后生态也是一个新尝试。需要注意的是，

其成功高度依赖于周边换电站的建设进度。

若看重驾驶乐趣和整车机械素质：吉利星愿优势明显。它是同级别少有的后置后驱车型，并

配备了多连杆独立后悬架，这在操控性和舒适性上天生有优势，能带来更富乐趣的驾驶体验。



若看重乘坐和装载空间：埃安UT Super和MG4都很有竞争力。埃安UT Super的轴距和横

向宽度保证了乘坐舒适性。而MG4在“得房率” 上表现优异，实际乘坐和装载空间更优。

若追求均衡表现与成熟选择：比亚迪海豚是一款不会出错的“水桶车”。它在空间、续

航、安全等方面没有明显短板，加上比亚迪深厚的市场根基，是追求稳妥可靠的选择。总的

来说，埃安UT Super的换电功能是一次对传统补能方式的革新，而其他车型则在驾控、空间

等传统维度上做得更为出色。

三、竞品分析

为了让你能快速了解它其他同级车型——吉利星愿、比亚迪海豚的区别，我准备了一个

详细的对比表格。

表格清晰地罗列了数据，但车无完车，选择取决于你的核心用车需求。

如果你对 “补能效率”要求较高，所在地区换电设施便利，希望体验创新的补能模式。你

对 “长续航” 有刚需，500公里的官方续航能减少你的充电或换电频率。你非常看重车辆

的 “后排乘坐空间”，经常需要搭载家人或朋友。可以考虑选广汽埃安UT Super。

如果你享受驾驶，看重车辆的 “操控乐趣”，后驱布局和独立后悬架能带来更富趣味

的驾驶体验。你的购车预算相对有限，希望以更亲民的价格获得一辆品质不错的代步车。你

对车辆的 “空间灵活性” 要求高，丰富多变的储物空间能满足你多样化的日常用途。可以

考虑选吉利星愿。

如果你是科技爱好者，对 “智能化配置” 要求高，L2级辅助驾驶等功能能提升你的驾

驶便捷性和安全性。你追求均衡的用车体验，希望在安全、舒适配置（如座椅通风加热、头

部气帘）等方面得到全面保障。你信赖成熟的市场口碑和庞大的用户基数，希望在售后、保

值等方面有更稳妥的保障。可以考虑选比亚迪海豚。

四、价格分析

其最终定价策略受到成本、市场需求、品牌和行业竞争等多方面因素的复杂影响。成本

与规模效应是埃安UT Super定价的核心。该车整合广汽制造、宁德时代换电及京东渠道资源，

成本控制依赖规模化生产——广汽埃安透露，月销1.5万辆才能覆盖成本与三方投入。市场

调研显示，83%用户期待价格低于10万元，但10万级纯电市场竞争激烈，需靠500公里续

航、99秒极速换电等优势及品牌转型、京东线上销售创新，证明换电模式与生态价值，让消

费者接受溢价，最终实现销量规模导向的定价目标。

过于激进的低价可能损害品牌形象并难以支撑换电网络的长期建设；而若定价过于保守，在

消费者对10万元以下车型价格高度敏感的当下，其换电优势不足以撼动已拥有良好口碑的竞

品市场地位。其“车电分离”的租赁方案是一个巧妙的破局思路，能有效降低购车门槛，但

长期使用成本是否具有优势，将是影响用户决策的关键。因此，UT Super的成功不仅取决于



一个吸引眼球的起售价，更在于其能否向市场清晰传递“换电便捷性”与“京东生态服务”

所带来的、能被用户感知的长期综合价值。

五、销量与行情前瞻分析

新车的表现将很大程度上取决于其创新的“可充可换可升级” 补能模式能否有效解决

用户痛点，以及京东生态的渠道优势能否成功转化为销量。埃安UT Super的核心竞争力在于

整合了广汽埃安的制造、宁德时代的巧克力电池换电技术以及京东的销售与服务网络。其99

秒左右的极速换电体验，若配套换电站网络能如期铺开，将显著提升用户在补能效率上的体

验。同时，京东平台的车电分离方案和线上销售结合线下服务的模式，旨在降低购车门槛并

优化购买流程。

然而，埃安UT Super面临多重挑战。当前换电站网络覆盖仍显不足，用户可能面临“有

车无站”的困境，其建设进度将直接影响用户体验和市场信心。此外，10万元级纯电市场竞

争极为激烈，埃安UT Super需直面比亚迪海豚等已有强劲市场表现的车型。

写在最后

埃安UT Super是一次很有价值的跨界合作尝试，但其成功并不仅仅取决于产品本身。我

认为，其是否成功，关键在于换电模式的实际用户体验和京东生态赋能的真实转化效率。当

前换电站的网络密度是明显的短板，如果铺设进度不及预期，其核心卖点将大打折扣。同时，

京东的流量和渠道优势能否精准触达并说服购车决策链条更长、更谨慎的汽车消费者，仍需

市场检验。对于广汽埃安而言，UT Super是其提振整体销量、尤其是推动C端市场增长的关

键一役。如果UT Super未能有效打开市场，埃安短期内或将继续面临一定的销量压力。因此，

UT Super的市场表现，将是检验这种“车企+电池巨头+互联网平台”新模式能否在激烈市场

竞争中跑通的重要试金石。

想了解更多汽车行业信息，请关注小意不晕车。实际体验可能因配置版本或后期更新有

所差异。喜欢本文请点赞评论支持一下，谢谢！
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